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Functie & organisatie
Voor Passsa Sports zijn we op zoek naar 
een ambitieuze en gedreven lid van het 
Management Team (MT)  in de rol van  
Manager Partnerships & Stores.  
 
Passa Sports is het overkoepelende bedrijf 
waaronder verschillende sport specialistische 
webshops vallen. Zo zijn onder andere 
VoetbalDirect, HockeyDirect en RunningDirect 
onderdeel van Passa Sports. Deze labels 
herken jij natuurlijk als sportfanaat vanuit hun 
partnerships met bijvoorbeeld ABN AMRO 
Open, de KNLTB of de KNHB.  
 
Je komt te werken in een dynamisch bedrijf 
met ruim 300 collega’s. Je bent zeer gedreven 
in het bereiken van succes. Je komt te werken 
in een directe, open en informele cultuur en 
binnen ons bedrijf is er perspectief om jezelf te 
ontwikkelen. Passa Sports is een van de snelst 
groeiende E-commerce bedrijven in Europa.  
Dat maakt het enorm leuk om voor te werken. 
Geen dag is hetzelfde en iedereen wil vooruit.  

Samen met het DT/MT voer je de dagelijkse 
leiding over Passa Sports en in jouw rol heb je 
de dagelijkse leiding over Team Partnerships  
(9 FTE) en team Stores (13 FTE).  

Dit Team beheert momenteel ruim 300 
partnerships waaronder 8 sportbonden en        
5 stores in NL en BE. 

Onze Partnerships en Stores zijn een 
strategische meerwaarde waarmee we midden 
in de sport staan. We leveren aan de clubs, 
maar ook zorgen we middels de “clubshops” 
voor een eigen webwinkel voor de verenigingen 
en al hun leden.

Profiel
Je bent natuurlijk een sport liefhebber, 
flexibel en commercieel ingesteld. Je hebt een 
winnaars mentaliteit waarbij je streeft naar 
het behalen van het maximale rendement met 
jouw team. Je bent voortdurend op de hoogte 
van de nieuwste trends & ontwikkelingen 
binnen de sportmarkt. We verwachten dat 
je met jouw passie, kennis en energie de 
gezamenlijke doelstellingen van Passa Sports 
en Partnerships & Stores naar een next level 
brengt.  
 
Je legt verantwoordelijk af aan de COO (DT) 
en bent betrokken bij de ontwikkeling en uitrol 
van de visie en strategie van Passa Sports en 
vertaald deze naar jouw werkveld. Je voorziet 
het DT van input, analyses en rapportages op 
het gebied van inkoop, verkoop, voorraadbeheer, 
leveranciers en contracten. Je bent daarbij een 
verbinder tussen de verschillende afdelingen 
(logistiek, inkoop, finance, marketing en 
eCommerce) en zorgt dat je team relaties 
uitbouwt en optimaliseert.  

Functie-eisen 
•	 Minimaal HBO/Academisch werk- en 

denkniveau  
•	 Ervaring in een Sales/Management 

functie binnen de detailhandel (Bij 
voorkeur Sport Retail)  

•	 Ervaring in de B2B eCom Sales 
•	 Ervaring met een Microsoft Dynamics 

omgeving is een pré (wij werken met 
XPRT)  

•	 Ervaring met het maken van strategische 
plannen en het implementeren hiervan 

•	 Leiding gevende capaciteiten 

•	 Gevorderde kennis van Microsoft Excel  
•	 Goede beheersing van de Nederlandse en 

Engelse taal in woord en geschrift  
•	 Open staan voor flexibele werktijden i.v.m. 

het bezoeken van partners rondom sport 
evenementen en wedstrijden.

Wij bieden jou 
•	 Dynamische werkomgeving (geen dag 

is hetzelfde) met veel ruimte voor eigen 
initiatieven en ideeën  

•	 Een kans om een enorm netwerk binnen 
de sport te vergaren en met de mooiste 
evenementen in contact te staan   

•	 Een salaris dat past bij je functie en 
ervaring, 24 vakantiedagen op fulltime 
basis & een goede pensioenregeling  

•	 Een motiverende werksfeer waar je je 
vernieuwende ideeën en initiatieven kwijt 
kunt  

•	 Auto van de zaak of mobiliteitsvergoeding 
•	 Alle kansen om met ons mee te groeien  
•	 25% personeelskorting op meer dan 

15.000 sportartikelen  

Interesse?
Heeft deze vacature jouw interesse gewekt? 
Scoor een uitnodiging voor een gesprek door     
je motivatie en cv te sturen naar 
vacatures@passasports.com
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